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A CHI È RIVOLTO 

Aziende con produzione consistente di energia elettrica che 
necessitano di una controparte per la cessione della stessa. 
 
 
 
 

 

 

RESOCONTO 

L’azienda riceve un report riepilogativo delle fasi di gara e una 
sintesi delle offerte, che consente un’oggettiva comparazione 
dei risultati.  

 

 

 

 

 

 

 
CONTATTI 
Paolo Torri 

paolo.torri@energyman.it  
+39 335 13 00 597 

 
 
 
 

 

 

 

 

ABSTRACT 

A CHI LA VENDO? 
In alcuni casi particolari le aziende possono avere la necessità di cedere l’energia elettrica prodotta 
dai propri impianti a soggetti terzi. Il mercato della cessione non è così sviluppato come quello 
dell’approvvigionamento e spesso si fatica a individuare la controparte corretta per tale attività. 
 
I VANTAGGI DEL NOSTRO SERVIZIO: siamo in grado di scandagliare il mercato per individuare 
l’interesse da parte dei venditori all’acquisto/ritiro dell’energia prodotta.  

 

 

 

 

 

 

DESCRIZIONE 

1. CONDIVISIONE DELLE NECESSITA’ AZIENDALI 
L’analisi parte dea una verifica della situazione aziendale e dalle esigenze della stessa, sia in termini 
burocratici che di rapporti con le controparti. 
 

2. INDIVIDUAZIONE DELLE CONTROPARTI 
In base alle necessità individuate si coinvolgono più operatori in grado di rispondere alle richieste 
aziendali e in grado di garantire il ritiro dell’energia prodotta. 
 
3. VERIFICA DELLE OFFERTE  
Si procede ad una verifica delle offerte raccolte e viene inviato all’azienda un report di sintesi che 
racchiude gli elementi essenziali della trattativa e mette insieme le offerte ricevute. 
 
4. FASE DI SELEZIONE  
In base ai risultati ottenuti l’azienda può decidere se procedere alla selezione o chiedere un 
aggiornamento, per arrivare infine alla selezione del fornitore. 
 

TEAM ENERGYMAN 
Energyman non svolge attività di brokeraggio sull’attività di selezione dei fornitori, ciò consente di 
non avere rapporti commerciali con i fornitori e garantire all’azienda la massima oggettività nella 
valutazione. 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

BENEFICI/VANTAGGI 

Potenziale coinvolgimento di un elevato numero di fornitori da 
mettere in competizione tra loro per ottenere le migliori 
condizioni. 

 

 

 

 


